
Missie Onderscheidend
vermogenHoe maak je de wereld beter? Welke concrete producten en diensten 

bied je aan je klanten en wat kost het?

Wie betaalt voor je diensten en gebruikt ze?

Wie heeft je diensten nodig maar kan er niet voor betalen?

Wie geeft geld opdat anderen gebruik kunnen maken van je diensten?

Hoe maak je de wereld beter voor de klant? Klanten

Waardeproposities

Begunstigden

Geldschieters

Hoe maak je de wereld beter voor de begunstigde?

Hoe maak je de wereld beter voor de geldschieters?

Klanten (en partners) Activiteiten Financieringsmix

€

Eigen inkomsten

Sponsoring

Bijdragen

Subsidies

Tax shelter

Lening

Leveranciers

Intermediairen

Verkoop, uitkoopsommen, abonnementen, 
zaalverhuur, merchandise, crowdfunding ...

Bijdragen aan de missie, mecenaat,
patreon, vrienden van ...

Europees, Vlaams, lokaal ...
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