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Hoe maak je de wereld beter? g Welke concrete producten en diensten
O ~— g joaani O —
bied je aan je klanten en wat kost het?
Waardeproposities
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! Hoe maak je de wereld beter voor de begunstigde? Begunstigden |
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’ . Geldschieters
Hoe maak je de wereld beter voor de geldschieters?

Wie geeft geld opdat anderen gebruik kunnen maken van je diensten?

Tax shelter
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